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一、调研情况 

上周我们参加了由郑商所主办的 2016 年山东、河北玻璃市

场调研活动，调研了山东滕州和河北沙河两地的玻璃生产和深加

工企业，了解了玻璃行业相关的基本面情况，有利于我们对后市

的行情做出更合理的判断。 

滕州市地处山东省南部，北依孔孟之乡，南望苏北徐州市，

京沪铁路、京台高速、104 国道和京杭大运河等多条运输要道贯

通境内，区位及地理优势明显。上世纪末以来，滕州玻璃产业逐

步发展，直到形成拥有玻璃生产、加工及贸易企业两百余家的现

有规模，成为全国最大的玻璃集散地之一。其中，玻璃加工企业

数量占比较大，主营业务以装饰玻璃、制镜为主，钢化、中空等

建筑玻璃企业数量占比相对较小。 

河北省沙河市是全国最大的玻璃生产基地，现有浮法玻璃生

产线 40 余条，占全国总产能 17%左右，但本地终端需求较少，

产品主要外销全国各地及东南亚、中东等国外市场。沙河地区聚

集了安全、大光明、德金、正大、迎新五家郑商所指定交割厂库，

当之无愧的成为国内玻璃期现货市场的风向标。 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

二、调研内容 

2.1 滕州某玻璃厂 

本次调研的第一站是滕州当地最大的一家玻璃生产企业，也是交易

所指定交割厂库之一。公司在滕州现有四条浮法玻璃生产线，总日熔量

达 2400 吨/日，其中一条生产超白玻璃，一条为颜色玻璃，两条为普通

白玻。总产量中约三分之一的玻璃销售本地市场，50%左右销往省内，15%

左右出口，其他销往江苏、河南等周边省市。一年的产值约 12 亿元。 

目前公司库存约 145 万重量箱，其中白玻 50多万重量箱，库存近期

有所增加但并不明显，库存水平处于合理状况，与去年同期相当。 

公司管理层表示目前当地最大的竞争对手是沙河玻璃企业，每天有

数十车沙河玻璃运往滕州，运输新规实施后每车一般可运六架玻璃，目

前两地运费在 120元/吨左右。但由于公司产品质量及规格优于沙河玻璃，

因此在中高端细分市场仍占据市场优势。 

成本方面，公司使用的纯碱从集团公司采购，燃料以天然气为主，

因此原燃料供应及价格相对稳定。据了解，公司每重箱玻璃生产消耗天

然气约 10m³、重质纯碱 9至 10 公斤，生产线排放物控制符合环保要求。

如果使用天然气，燃料成本在 30 元/重量箱左右，如果使用重油，燃料

成本在 20元/重量箱左右。 

目前国内 Low-E 和白玻产能过剩，玻璃深加工行业的过剩程度比原

片更严重。 

对于后市，公司管理层认为短期内山东地区玻璃产能增长有限，市

场价格走势将维持平稳，但对于 1月份春节前后市场行情仍缺乏信心，

玻璃价格存在现季节性回落的预期。 

2.2 滕州某制镜企业 

公司是滕州地区最大的制镜企业之一，拥有四条制镜生产线，产品

主销山东省内和江浙沪地区，部分产品出口国外市场，年销售额达 2亿

元左右。去年公司出口额为 2000 多万元，今年同比增加 40-50%，增幅高

于内销。但四季度是装饰玻璃需求旺季，近期国内市场销售有望提升。



 

公司玻璃原片主要采购至滕州当地玻璃生产企业，此外还有一部分原片

来自沙河。由于产品规格较多，除了已有订单以外，公司还一般维持三

成左右的常备库存。今年玻璃原片价格同比上涨 20%，但作为加工企业一

般可将成本传导至下游，加工利润小幅压缩。公司管理层表示，目前市

场竞争主要来自于沙河，沙河制镜企业云集，约占全国三分之一的市场

份额，滕州制镜企业占比约 20%。 

2.3 滕州某装饰玻璃加工企业 

公司主营室内装饰玻璃加工，公司管理层表示今年的销量出现了较

大幅度的下降。一方面是受木质板材的替代影响，由于内饰玻璃一般不

会钢化，一定破损可能对人造成伤害；另一方面，玻璃加工企业的过剩

较大，内饰玻璃整个行业的体量可能还是增长的，但是每一家内饰玻璃

加工企业所占据的份额由于竞争不断被削弱，从而引起企业销量下降。

目前企业装饰玻璃内销呈现下降趋势，出口有所上涨，但出口不足以抵

消内销的下降。内饰玻璃是属于赶时髦的产品，一旦消费者喜好变动，

过时的库存将很难销售，即使降价也很难销售过时的产品。内饰玻璃上

刻有较多的图案，主要销往农村、县级城市，发达地区对内饰玻璃的需

求较低，发达地区更倾向于单色玻璃。 

2.4 滕州某建筑玻璃加工企业 

主营玻璃门窗、幕墙构件，拥有钢化、中空生产线，年产值在 1亿

元左右，在当地属于中等规模深加工企业。公司产品定位中高端市场，

原片采购自信义、台玻、金晶等国内知名玻璃生产企业，沙河玻璃用量

较少，主要在于对原片品质要求较高，企业一般会推荐客户使用国内知

名玻璃生产企业的玻璃原片，有些客户也会指定使用特定玻璃生产企业

的玻璃原片。下半年公司销售较上半年有所起色，但今年整体情况不如

去年，目前手头订单量在 20 天到 1个月之间，2013 年之前订单量一般在

1.5 到 2 个月之间。对于今年玻璃原片价格的上涨，公司管理层表示基本

可以顺利将成本传导至下游市场，对公司经营的影响不大。原片成本占

总成本的 70%到 80%。长期客户可能存在应收账款，其他客户现金结算，

账款结算周期一般在 1个月左右。一般的房屋建筑开工都在上半年，上

半年主要是土建，下半年才到门窗，因此需求主要集中在下半年，具有

比较强的季节性。 



 

2.5 沙河某玻璃生产企业 

公司是沙河最大的玻璃生产企业之一，现有 8条玻璃生产线，在产

的生产线为 7条，其中一条日熔量为 1300吨的国内最大浮法玻璃生产线，

产品只要为普通白玻。公司仓库总容量为 18万吨，目前库存约为 1.3 万

架（5万吨左右），去年同期为 1.7—1.8 万架左右，今年库存最大时为

2万多架。公司生产的玻璃以外销为主，外销占比在 70%—80%，其中发

往山东市场的占 40%左右，河南市场占 30-40%。公司生产线使用的燃料

以煤制气为主，下半年生产成本增加约 8元/重箱，其中燃料成本增加近

80%，纯碱成本也明显上升。现阶段出口的单子非常多，将近 1条半生产

线的产量全部用于出口，主要是 3mm—4mm，今年沙河地区玻璃深加工出

口同比增加约 40%。目前 5mm 折合盘面价在 1280 元/吨。目前薄板和厚板

的利润较高。目前公司已经在申请成为交割库，申请的库容为 13万吨。

2014 年开始沙河地区玻璃原片企业已经达到环保要求，但是环保的要求

近年来一直在提高。公司计划在未来投资 60亿元建设煤制清洁气项目，

主要目的是降低燃料成本，目前该项目已经通过环评，在安评阶段。 

2.6 沙河某玻璃厂库 

沙河五家郑商所指定交割厂库之一，现有 7条玻璃生产线，日熔量

合计 4200 吨/日。公司实行低库存战略，公司现在的库存理念是零库存，

目前库存不到 1天的产量，总库容 20 万吨左右。燃料方面：3条生产线

使用天然气配重油，4条用煤，环保达标。目前 5mm 玻璃的出厂价为 1250

元/吨左右。公司管理层反映，目前国内玻璃市场对品牌和品质的要求和

认可度较高，玻璃企业的竞争力主要体现在细节上，比如国内较好的企

业可以将生产线的温度控制在±0.5℃，而目前该公司可以做到±1℃。

公司积极参与期货市场，将期货市场看成现货市场的一个替代品，如果

期货价格高于现货价格较高，则在期货市场做空并制作仓单，即企业把

经销商和期货都看做是销售渠道。今年以来原材料成本上涨较多，目前

煤炭送到价接近 800 元/吨，纯碱导出价约 1800 元/吨，在原材料成本上

升和库存较低的背景下，企业挺价的意愿较强。 

2.7 沙河某建筑玻璃加工企业 



 

公司主营 LOW-E 镀膜玻璃，主要用于门窗、幕墙等建筑玻璃上，现

有装置年产量可达 200 万平米，年产值 5000 万元左右。每月消耗玻璃原

片 20万平米，需从特定玻璃生产企业采购，对原片品质要求高于制镜和

工艺玻璃行业，LOW-E 玻璃只能用新鲜的原片，存储超过一个月以上的原

片就不可以用作 LOW-E 玻璃，LOW-E 玻璃的保质期一般为半年，因此一般

为现用现采。公司产品主销华东、华中市场，到湖北地区的运费约 3-4

元/平米，到广东地区约 7元/平米。目前公司 LOW-E 单片价格在 25元/

平米左右，其中加工成本约 8-10 元/平米，原片成本占比超过一半；中

空玻璃约 110 元/吨，较去年降幅达 50%左右，但整体销量高于去年。公

司管理层表示，近两年全国 LOW-E 玻璃产能增长较快，目前全国有 260

多条 LOW-E 玻璃生产线，八成以上采用离线 LOW-E 工艺，沙河地区目前

有 7 条，其中有 3条处于停产状态。对于后市，公司管理层总体看好，

尤其下半年是建筑玻璃的传统消费旺季，整体需求应高于上半年。此外，

由于国家提倡城市建筑节能，因此长期来看国内 LOW-E 玻璃市场潜力较

大。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

三、调研总结 

3.1 地区间差异较大 

根据相关数据的统计目前全国浮法玻璃的库存是稳中有升的，滕州

的库存中等偏高，但是沙河地区的库存下降较大，沙河地区的玻璃较顺

利地流向了全国各地，可能是由于沙河地区比较注重库存的管理，以及

前期对玻璃市场的预期过度悲观，导致沙河地区的玻璃价格偏低，目前

在低库存和原材料成本上涨的情况下沙河地区挺价的意愿较强。 

3.2 玻璃深加工企业存在分化 

目前从事门窗、幕墙玻璃深加工的企业销量较去年有所上升，但是

内饰玻璃企业的销量较去年下降较多，部分企业的销量不足去年的一半，

出现这种现象一方面可能是由于内饰玻璃的过剩程度更高，另一方面也

反应了目前我国房地产市场中存在较严重的投机现象，出于投机目的的

购房者没有装修的动力，如果今后内饰玻璃的销量继续大幅落后于门窗、

幕墙玻璃的话，可能反应了房屋空置率在不断加大，房地产泡沫也在不

断发酵。 

3.3 玻璃行业目前仍有超额利润，但即将进入下跌周期 

根据相关估算，在目前的价格水平下，玻璃行业仍具有超额利润，

这里所指的超额利润是指行业的资本收益率高于全工业的资本收益率，

这是周期性行业在短期内必然存在的现象。但是随着前段时间的降价，

超额收益有所减少。从周期性的角度出发，玻璃即将迎来下跌周期，玻

璃行业也将从资本收益率高于全工业平均的水平变成低于全工业平均的

水平。 

3.4 地区间的价差将决定玻璃价格何时出现整体性下滑 

在目前的价格水平下，地区间价差较大，沙河的玻璃存在被低估的

现象，而其他地区的玻璃库存较大，价格出现松动下跌的可能性较大，

当地区间价差收窄到沙河的玻璃运往其他地区没有价格优势的时候，较

可能出现新一轮的价格下跌。 
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 石家庄营业部 石家庄市平安南大街30号万隆大厦5层   

（咨询电话：0311-89691960；0311-89691961） 

 

 大连营业部  大连市沙河口区会展路129号期货大厦2409室   

（咨询电话：0411-84807575；0411-84807776） 

 

 金华营业部  金华市中山路331号海洋大厦8层  

（咨询电话：0579-82328747；0579-82300876） 

 

 乐清营业部  乐清市乐成镇乐怡路2号乐怡大厦3层   

（咨询电话：0577-27826500） 

 

 富阳营业部  富阳市江滨西大道57号国贸中心写字楼901-902   

（咨询电话：0571-23238918） 

 

 台州营业部  台州市路桥区银安街679号耀江广场商务楼5层  

（咨询电话：0576-82696333） 

 

 义乌营业部  义乌市宾王路158号银都商务楼6层   

（咨询电话：0579-85400021） 

 

 温州营业部  温州市车站大道545号京龙大厦11层 

（咨询电话：0577-88128810） 

 

 宁波营业部  宁波市江东区悦盛路359号滨江商业广场007幢14楼 

（咨询电话：0574-28839988） 

 

 绍兴营业部地址：浙江省绍兴市越城区梅龙湖路56号财源中心1903室 

（咨询电话：0575- 88122652）



 

重要声明 
 

报告中的信息均来源于公开可获得的资料，信达期货有限公司力求准确可

靠，但对这些信息的准确性及完整性不做任何保证，据此投资，责任自负。 

本报告不构成个人投资建议，也没有考虑到个别客户特殊的投资目标、财

政状况或需要。 

客户应考虑本报告中的任何意见或建议是否符合其特定情况。未经信达期

货有限公司授权许可，任何引用、转载以及向第三方传播本报告的行为均可能

承担法律责任。 

期市有风险，入市需谨慎。 

 

 

 

 


